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                     КОММЕРЧЕСКОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ
Условия работы с клиентами
по коллекции «Осень 2011»
1. Минимальная сумма предзаказа
       В  сезоне  «Осень-2011»  минимальная  сумма  предзаказа  составляет  200 000 рублей.  Минимальная  сумма
        предоплаты   30%   составляет  60 000 рублей.  Заказ  может  корректироваться  до  конца  срока  предоплат.
          Предварительный  заказ  по  продукции  «Осень-2011»  должен  быть  выкуплен   двумя   партиями   
до  25  августа   2011 года  (50%)  и  до  1  октября (50%).

2. Скидки
2.1. Специальная  скидка 
Специальная скидка в размере 3%  (на  сумму  предоплаты)  предоставляется  клиентам  на  заказ,  который  был  сделан непосредственно  на Федеральной оптовой  ярмарке «Текстильлегпром» 15-18 февраля 2011 г. 
  и  оплачен  до  30 марта  2011 года.
2.2. Скидка  на   сумму   предоплаты

 
Скидку  на  сумму  предоплаты  получают   клиенты,  совершившие  предварительный  заказ
 в определенные временные периоды:

	Предоплатные   периоды
	Скидка

На  сумму  предоплаты
	Примечание

	Март  2011
	3,0%
	За продукцию сезона

Осень  2011

	Апрель  2011
	2,5%
	

	Май   2011
	2,0%
	

	Июнь  2011
	1,5%
	


В  случае  если  клиент  доплачивает  вторую  или  последующие  суммы  в  более  поздние месяца,  чем  первая  сумма,    
        скидка  дается   по  проценту  на период  поступления (см. таблицу)  на  уплаченную  сумму
2.3. Скидка  за  100%  предоплату  заказа

Скидку  за  100%-ую  предоплату  предварительного  заказа  в  размере  3%  получают  клиенты,  оплатившие свой заказ 
         полностью  в  течение  предоплатного  периода.
2.4. Скидка  от  объёма  закупа
В  зависимости  от  объёма  закупа  предоставляются  скидки  в  размере  от  3%  до  5,5%.

	Сумма  покупки  в  рублях
	Скидка

	от 200 000 руб.
	3,0%

	от 350 000 руб.
	3,5%

	от 550 000 руб.
	4,0%

	от 750 000 руб.
	4,5%

	от 950 000 руб.
	5,0%

	от 1 100 000 рублей
	5,5%


В  случае,  если  клиент  за   предоплатный  период  оплачивает  несколько  сумм,  предоплаты  суммируются  и  клиент получает  скидку  от  обьёма  закупа  от  совокупной  суммы  предоплаты.     При  оплате  в  сезон  скидка  от  объема  закупа  распространяется  на  сумму,  единовременно   оплаченную  клиентом.
2.5. Скидки   не  распространяются  на  уцененные   модели.
3. Варианты заказа

3.1. При условии  100%  предоплаты  клиенту  предоставляется  сумма  следующих  скидок:

-скидка  в  размере  3%  за  заказ,  сделанный  на  выставке  и  оплаченный  до  30.03.2010г;
-скидка  за  период  поступления  предоплаты;
-скидка  от  объема  закупа;
-скидка  в  размере  3%   за  100%  предоплату.
3.2 При  условии  50%  предоплаты  клиенту  предоставляется  сумма  следующих  скидок:

-скидка  в  размере   3%  за  заказ,  сделанный  на  выставке  и  оплаченный  до  30.03.2010г;

-скидка  за  период  поступления  предоплаты;

-скидка  от  объема  закупа.

3.3 При  условии  30%  предоплаты  клиенту  предоставляется  сумма  следующих  скидок:

-скидка  в  размере  3%  за  заказ,  сделанный  на  выставке  и  оплаченный  до  30.03.2010г;

-скидка  от  объема  закупа  при  оплате  в  сезон.

Сумма  предоплаты  засчитывается   при  отгрузке  последней  партии  из  предварительного  заказа.

4. Работа со свободного склада
     Свободный  склад  открывается  с  1 августа  2011 года.  Отгрузка  со  свободного  склада  для  клиентов не сделавших предзаказ осуществляется с наценкой 5% на действующий прайс-лист компании. 
Для  клиентов,  осуществивших  предзаказ,  действуют   исходные  условия.
5. Работа на условиях реализации

     С 1 августа 2011 года  клиенты  могут  получить  товар  на условиях реализации. Отгрузка  реализаторам осуществляется  с  наценкой  5%  на  действующий  прайс-лист  свободного склада.
Оговаривается  максимальная  торговая  наценка  на  товар  в магазинах  клиента.
Обеспечение по реализации:
Клиенты которые  хотят  работать  на условиях реализации  должны  предоставить  все  уставные документы и информацию о собственности, зарегистрированной на себя или на юр.лицо  для обеспечения  залога,  если таковой нет - должны предоставить документы лица, готового заключить с «Viko» договор поручительства за продукцию, отгруженную клиенту-реализатору. Поручитель должен предоставить информацию о собственности, которая станет обеспечением его ответственности. Документы клиента-реализатора и поручителя подвергаются проверке СБ.
 В случае положительного ответа  осуществляется  отгрузка в соответствии  с  установленным  лимитом.
6. Транспортировка  товара
      «Viko» осуществляет  бесплатную  доставку  товара  до  любой  транспортной  компании  дальше  за  счёт  клиента  ж/д,  авто  или  авиа транспортом.

Также  осуществляет  бесплатную   доставку  до  магазина   клиента   (в   Москве   и   Санкт-Петербурге)  при  поставке  от  50000 рублей.

7. Возвраты
          «Viko»  принимает  возвраты  только  по  причине брака.  По отдельной договоренности неликвидные модели 
           компания  может  обменять  на  другие  модели,  по  желанию  клиента,  при  их  наличие  на складе,  
           но  не  более 20% от  поставленной  партии в  течении  двух  месяцев с момента отправки. 
           При  этом  транспортные  расходы  по  пересылке  обмена  оплачиваются  клиентом.
Приглашаем  к  сотрудничеству!
